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Kanske du tinker att vad du ser dr ndgot slags rymdstation, men vad tror du att
det verkligen dr? I sjilva verket dr det ett kullager som anvinds for storskaliga
maskiner. Det klarar tunga belastningar och ir tillrickligt litet att fi plats inuti
roterande delar i reducervixlar, pappersmaskiner och annan maskinell utrustning.
Detta kullager har en speciell sjalvreglerande funktion si att det klarar tunga
belastningar och extrema krafter. Denna egendomliga form och dess forméga att
minska friktion och snurra jimnt ir hojdpunkten av var teknologi.

Strivan efter teknisk perfektion leder oss till konst, och siledes, vad vi inom

tillverkningsindustrin i grund och botten soker dr konst.



Lamnar vd-posten

men Lars stannar kvar i Nomo Kullager

Ny organisation inom AxIndustries
gor férandringar i toppen pa Nomo
Kullager. Lars G Akerberg ska nu leda
divisionen Kullager & Transmission
i AxIndustries. Men Nomo Kullager
férblir ett fortsatt stabilt féretag
férsakrar han.

— Vi trimmar hela organisationen
och skapar nu en plattform for tillvaxt.

Lars G Akerberg noterar den starka expan-
sion som bolaget haft de senaste aren, och
att det nu giller att konsolidera for att vixa
vidare. Detta dr ocksd en viktig anledning
till de férandringar som sker i organisationen
(las mer pa sidorna 6-7).

“Nya” Nomo Kullager
Samtidigt som Lars G Akerberg tilltrdder
befattningen som divisionschef for
teknikomradet Kullager & Transmission i
AxIndustries, dir bolagen Jens S Transmis-
sioner, Nomo Kullager och Sverull ingér,
stannar han kvar som styrelseordforande i
Nomo Kullager.
— Nomo Kullager blir ett fortsatt stabilt
foretag, understryker Lars G Akerberg.
Han ser positivt pa den foryngring som
nu sker i bolagets ledning, dir Curt O.

As a result of the new organisation in
AxIndustries, Lars G Akerberg will now
become Division Manager of the Bearings &
Transmission technology area in AxIndustries,
which includes three companies, Jens S
Transmissioner, Nomo Kullager and Sverull.

— We are trimming the whole organisation
and creating a platform for growth, he says
while emphasising that Nomo Kullager con-
tinues to be a stable company.

Lars G Akerberg will also remain Chairman
of the Board of Directors of Nomo Kullager.

Carlsson eftertrider honom som vd och
Henrik Walter blir ny marknadschef.

— Curt har i hog grad varit med om att
bygga upp Nomo Kullager, som i grunden
ar ett familjeforetag. En tradition som vi
vill bygga vidare pa och dir Curt blir en
utmairkt ledare. Likasa dr det positivt att
fa in medarbetare som Henrik Walter pa
marknadssidan.

— For bolaget dr det angeldget att pa sikt
anstilla yngre medarbetare och pa det sét-
tet skapa en foryngring i bolaget och konti-
nuitet dven i ledningsgruppen. Att rekrytera
unga medarbetare bor ga fore erfarenhet,
unga har vildigt mycket att tillféra och vi
har mycket erfarenhet pd Nomo, sidger
Lars G Akerberg.

Blir lagledare

Han ser ocksa fram mot att tilltrida en ny
befattning inom koncernen, dir hans nya
roll blir en spannande utmaning och ett
nytt avstamp. Uppgiften handlar om att
mota kundernas olika behov inom OEM,
stora projekt och forradsforsiljning.

— Min uppgift blir att stirka koncernens
position pad marknaden samt teambuilding,
dar jag som lagledare for gruppen — pa
samma sitt som nar jag en gang var lag-

He is positive about the rejuvenation that is
taking place in Nomo’s management, where
Curt O. Carlsson will succeed him as CEO
and Henrik Walter will become the new
Marketing Manager.

— Curt has played an important role in the
development of Nomo Kullager and will be an
excellent manager. It is also positive to have
employees like Henrik Walter in the marketing
department.

Lars also look forward to taking over a new
position in the group, where his new role will

ledare inom hockey — ska samordna bolagen

till att dra 4t samma hall.

Lars lyfter 4ven fram sammanséttningen
i Nomos nya ledningsgrupp.

— Det dr en modern ledningsgrupp med
lika manga min och kvinnor, vilket visar
pa ett jamlikt foretag. Det handlar inte om
kvotering, utan ledningsgruppen har vaxt
fram genom att alla dr duktiga och kvalifi-
cerade for sina uppgifter.

— Jag vill dven passa pa att framfora ett
varmt tack till kunder och leverantorer
under min tid i Nomo Kullager, siger
Lars G Akerberg.

Han tilltradde som vd i Nomo Kullager
i december 1988 efter sin far Georg Aker-
berg. Innan dess var han ekonomichef och
ansvarig for bolagets administration.

be an exciting challenge in dealing with meet-
ing different customer needs in OEM, large
projects and stock sale.

— My task will be to strengthen our position
in the market, as well as to contribute to
teambuilding, where as a team manager of
the group, | will co-ordinate the companies so
that they develop in the same direction.

-l would also like to take the chance to
extend my warm regards to customers and
suppliers that | have worked with during my
time at Nomo Kullager, Lars G Akerberg says.

Www.nomo.se
nomo@nomo.se
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Timken Competitors

Graphic representation of
thermographic readings in a
typical industrial setting based
on actual test results.

Timken® spherical roller bearings operate at a
lower average temperature than the competition,
helping to extend the life of your machines,

and making life easier on you. We've leveraged
60 years of design, manufacturing and

engineering experience to create a full line

of spherical roller bearings customizable for virtually

any application.

When you turn to Timken, your bearings will run cooler and so will you.

Nomo Kullager AB carries the full range of Timken® spherical roller bearings .

Where You Turn

Bearings ® Steel ® Precision Components e Lubrication e Seals
Remanufacture and Repair ® Industrial Services ® Maintenance Tools



Lager till Carlsbergs
nordiska bryggerier

Engelska Entec International Ltd har tecknat kontrakt med bryggerikoncernen
Carlsberg, som innebér att man ska forse och serva Carlsbergs bryggerier i
varlden med reservdelar och férnédenheter. En viktig roll i detta samarbete har
Nomo Kullager, som har bérjat leverera produkter till bryggerierna i Norden.

- Vir nordiska narvaro och verk-
samhet gor att vi kan leverera kom-
ponenter till bryggerikoncernens
anliggningar i hela Norden, siger
Daniel Hult, siljare p4 Nomo.
Carlsberg ar den storsta bryggeri-
koncernen i Nord- och Osteuropa

och den fjirde storsta i hela virlden.
Daniel Hult Koncernen salde 2008 61 och andra
produkter pd mer dn 150 marknader. Den salda voly-
men 6l uppgick till lite drygt 120 miljoner hektoliter.
Med andra ord 12000000 000 liter, vilket motsvarar

ungefir 100 miljoner flaskor 6l per dag!

Forsta leveranserna

Samarbetsavtalet, som omfattar komponenter for
service och underhill, innebir att Nomo ska leverera
kullager, transmissioner och tdtningar. Affarsupp-
gorelsen blev klar i somras.

— Vi har borjat leverera produkter till Carlsbergs
bryggerier i Sverige, Norge och dven till Tyskland
samt en del i Finland, berittar Daniel Hult.

Kontraktet kan ses som en framgéng av att Nomo
erbjuder ett utokat sortiment for eftermarknaden
genom att det dven innefattar transmissionsprodukter.

Kostnadseffektiva I[6sningar

Avtalet med Carlsberg betyder att Entec International
Ltd, som serviceleverantor, ansvarar for leveranser av
reservdelar och fornodenheter till Carlsbergs bryggerier
World-Wide.

Entec ir specialiserat pA MRO (Maintenance Repair
Operations) och verksamt virlden 6ver som material-
anskaffare till kunder i olika branscher. En viktig uppgift
ar att erbjuda sina kunder kostnadseffektiva losningar.

Genom ett nitverk av specialiserade foretag siker-
stiller man hog leveranssikerhet, god tillgdnglighet av

I'.'-i'."!l MHAGER
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Varfor valde ni Nomo Kullager som Pt

reservdelar av hogsta kvalitet och erbjuder
en hog serviceniva.

leverantor i affaren med Carlsberg?

— Efter flera moten med Henrik Walter
insdg Entec vilken styrka Nomo har som
nyckelleverantor av reservdelar for MRO i
Norden och Baltikum, svarar Simon Henry
pa Entec International Ltd.

Nomos goda renommé
- God tillganglighet till produkter, tack
vare stor lagerhéllning kopplat till I6pande
och hogklassig service plus att Nomo har
ett gott renommé inom industrin, gor
Nomo till en utmirkt partner och skapar
ett effektivt samarbete, som sikrar hog
service till slutkunderna.

Orderhantering och forfragningar
sker oftast via e-post, hur tycker du
att Nomo hanterar det?

— Kommunikationen med Nomo
fungerar utmarkt tack vare att Entec
har en sarskild kontaktperson inom
var avdelning knuten till dem. I sin
tur 4r Nomo snabba p3 att svara pd
forfragningar, och tillsammans ser
vi till att forse kunderna med snabb
och tillforlitlig service.

Hur ser du pa framtiden for Entec
tillsammans med Nomo?

— Entec ser fram mot att ytterliga-
re utveckla det nira samarbete, som
man har med Nomo, med inslag i
produktportféljen som har potential
att vixa och som kan ge Entec’s
kunder i Norden support.

r

New Co-operation with Carlsherg Breweries

The British company Entec International Ltd has signed an agreement with the Carlsberg brewery
group, according to which they will supply and service Carlsberg’s breweries worldwide with spare
parts and necessities. Nomo Kullager, which has begun to supply bearings, transmissions and seals

to breweries in the Nordic countries, plays an important role in this co-operation agreement.

— According to Simon Henry of Entec International Ltd, the wide availability of products due to
Nomo’s large stocks, their regular and high-class service, and the fact that Nomo enjoys a good
reputation in the industry makes it an excellent partner and creates an efficient collaboration which
ensures quality service to the end customers.
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Viktigt avstamp
for offensiv satsning

AxIndustries, dar Nomo Kullager
ingar, gor ett nytt avstamp i en
offensiv satsning.

Ett viktigt mal ar att skapa okat
mervéarde fér kunderna genom att
annu tydligare méta kundernas
behov av helhetslésningar.

Den nya organisationen inom
AxIndustries galler fran och med den
1 november och omfattar teknik-
omradena Kullager & Transmission,
Tunga Fordon och Industriprodukter.
Malsittningen ar att fullt ut dra nytta
av gruppens storlek och kompetens.
— Den internationella konkurrensen
gar mot en dkad konsolidering, som
innebdr att vi moter allt storre och
finansiellt starkare konkurrenter.
Konkurrensen kommer att bli annu
hardare. Darfor maste vi ta tillvara den
potential som finns i virdet av hela vart
kunnande inom AxIndustries, samtidigt
som vi haller fokus pa véra befintliga
kundrelationer, sidger Mikael Stohr,
vd i AxIndustries.

Vagen till nya framgangar

—Idag har AxIndustries en stark posi-
tion pad marknaden trots att vi, precis
som mdanga andra, fatt anpassa oss till
den internationella ligkonjunkturen
och den globala finansiella krisen. Vi
vet alla att 2009 har varit ett tufft
men ocksd utmanande ar. Nir tiderna
ar som tuffast skapas dven mojligheter
till nya framgdngar.

— AxIndustries har under de senaste
fyra dren haft en stark och intensiv till-
vaxtperiod. For att kunna fortsitta vixa
och mota kundernas behov av helhets-
16sningar krdvs att vi forandrar
nuvarande organisationsstruktur, men
dar vi fortsitter att vara en nordisk spe-
cialist genom separata och specialiserade
kundfokuserade divisioner, siger Mikael
Stohr.

Annu mer kundfokus

Han betonar vikten av att fortsitta
varna om bolagsgruppens unika
entreprenorskultur och att behdlla
ett framgéngsrikt och decentraliserat
arbetssitt, vilket kommer kunderna
till del.

Genom att bli mer kundfokuserade
och stirka samverkan mellan bolagen
tar man vara pa de affarsmojligheter
som redan idag finns och stirker sam-
tidigt konkurrenskraften.

Satsar pa att bl

Iannu s

Foér Nomo Kullager stundar nu ett spannande avstamp och férandringar
i ledningen. Vd Lars G Akerberg avancerar inom koncernen och kommer
att leda divisionen Kullager & Transmission inom AxIndustries, dar Nomo
Kullager ingar tillsammans med systerforetagen Jens S Transmissioner
och Sverull. Samtidigt tilltrader Curt O. Carlsson vd-posten pa Nomo
Kullager. Ny marknadschef blir Henrik Walter.

Curt O. Carlsson, som i méanga ar varit
forsaljnings- och marknadschef, till-
tridde efter Lars G Akerberg den

1 november.

—Det dr oerhort hedrande och jag ar
mycket 6dmjuk infoér uppgiften, siger
han om att bli ny vd pd Nomo Kullager.

Men trots forandringar i ledningen slar
Nomo vakt om den kontinuitet som
finns och som &r sd viktig i bolaget,
understryker Lars G Akerberg.

— Curt har i hog grad varit med om att
bygga upp Nomo Kullager, som i grun-
den ar ett familjeforetag. En tradition

som vi vill bygga vidare pa och dir
Curt blir en utmarkt ledare, sdger Lars
G Akerberg.

Maéjligheternas foretag
Curt har under sina 4r inom foretaget
gjort en ldng resa. Den borjade i december
1972 paé lagret, fortsatte pa kartoteket
och han kom sedan in pd forsiljning.
Blev regionchef 1988 och avancerade
snart till forsdljningschef.

— Man kan sdga att jag ar uppvuxen
i foretaget. 37 drs anstillning gor att jag
bade har god insikt i foretaget och har

— Det &r oerhdrt hedrande och jag ar mycket 6dmjuk infér uppgiften, sager Curt O. Carlsson om att bli ny vd.

r

New Opportunities for Nomo Kullager

AxIndustries, which is the parent company of
Nomo Kullager, is now starting a new invest-
ment campaign.

An important objective is to create more
added value for customers by meeting their
need for overall solutions more effectively.

The purpose of the organisational change
that takes place simultaneously in AxIndus-
tries is to fully benefit from the group’s size
and capability. At present, the group has a
strong position on the market and wants to
strengthen this position further. Mikael Stohr,
CEO of AxIndustries, emphasises that it is a
matter of greater customer-focused and strong
co-operation between the companies, so that

they can utilise the business opportunities
that already exist.

— We continue to be a Nordic specialist
through separate and specialised customer-
focused divisions, he says, and he emphasises
the importance of retaining a successful and
decentralised method of operation from
which customers can benefit.

What now awaits Nomo Kullager is an
exciting start and changes in management.
As the CEO, Lars G Akerberg, will head
the Bearings & Transmission division in
AxIndustries, Curt O. Carlsson will become
the new CEO of Nomo Kullager and Henrik
Walter will be the new Marketing Manager.




arkare problemlosare

Henrik Walter utses till ny marknadschef och ser fram
mot att f& en bredare och mer 6vergripande roll pa
Nomo Kullager.

fatt en speciell kidnsla for bolaget. Annars

hade man nog inte stannat sa linge. Inom
Nomo finns mojligheterna att gora karri-

ar, vilket manga medarbetare gjort genom
aren, konstaterar han.

Ansvar med stor frihet

Att leda Nomo priglas av ansvar med
stor frihet. Helt i linje med AxIndustries
tro pa en decentraliserad affirsmodell,
dar foretagen i gruppen har eget ansvar
for bolagets resultat. Det gynnar dven
kunderna, eftersom beslut fattas nira
kunder och leverantorer.

— Ansvar med stor frihet praglar ocksd
mitt ledarskap, jag dr inte den som petar i
detaljer, sager Curt som tycker att det ska
bli fantastiskt inspirerande att fa leda
Nomo.

— Jag dr lyrisk for den personal vi har.
Ett fantastiskt ging och organisation att

fa jobba med, dir min uppgift blir att
fortsitta forvalta det som Lars pappa och
Lars byggt upp genom &ren.

Modernare tank
Vilka nya mojligheter ser du fér Nomo?

— Okade méijligheter att fokusera mer
pé forsiljning. En stor forandring sker
dven inom foretagets marknadsforing och
positionering. Dar kommer Henrik Wal-
ter att tillfora ett modernare tink och ett
mer analytiskt arbetssitt, sager Curt O.
Carlsson.

Henrik Walter, tidigare ansvarig for
MRO och tung industri, hur ser du pa att
bli marknadschef?

— Det dr en utmaning som jag kdnner
mig vil forberedd pa. Jag har spenderat
tio ar i foretaget vilket gor att jag ar vil
fortrogen med bade marknad och kunder.
Under tiden har jag ocksa utbildat mig
djupare inom marknadsfoéring och ekono-
mi pa IHM Business School.

— Jag ser fram mot att fa en bredare och
mer overgripande roll pd4 Nomo, som
innebdr bade kontakter med fler av vira
kunder och andra intressenter samt ett
djupare samarbete med vara systerfore-
tag, siger Henrik Walter.

Det operativa
ansvaret for MRO
och tung industri
laggs ut pd Nomos
regionkontor, sam-
tidigt kommer Hen-
rik Walter dven i
fortsdttningen att
finnas med for att
utveckla detta
affarsomrade.

Petra Bonander,
regionchef i Taby, ingar
ocksa i ledningsgruppen.

— | feel extremely honoured and humbled
by the task with which | have been entrusted,
Curt says about becoming the new CEO of
Nomo Kullager.

After 37 years of work, he has both a good
insight into the company and a special feeling
about it.

— Responsibility combined with great free-
dom is what characterises my leadership.
| am not the kind of person who will make a
fuss about details, he says, noting that it will
be fantastically inspiring to lead Nomo.

Which new opportunities do you see for
Nomo?

— Greater opportunities to focus more on

sales. A great change is also taking place in
the company’s marketing and positioning,
where Henrik Walter will introduce a more
modern way of thinking and a more analytical
way of working, Curt O. Carlsson says.

Henrik Walter, who has worked for ten
years in the company, also feels ready for
a new challenge.

— | am looking forward to receiving a
broader and more comprehensive role at
Nomo, which means contacts with more of
our customers and other partners, as well as
more profound co-operation with our sister
companies.

Kundundersokningar:

Fler vill kopa mer
av samma leverantor

Allt fler kunder vill kunna képa
helhetsldsningar av en och
samma leverantor.

— Det ar viktigt att vi kan erbju-
da vara kunder probleml&sningar
som ger en lagre totalkostnad fér
kunden, sager Curt O. Carlsson,
vd p& Nomo Kullager.

— Kunderna vill ha en stark leverantor
med virldsledande fabrikat och till-
verkare, och som erbjuder ett brett
sortiment av hog kvalitet inom flera
produktomriden.

Ska vara prisvarda

I kundundersokningarna som
AxIndustries genomfort under det
senaste dret loper helhetsperspektivet
som en rod trad. Kunderna vill motas
av djup i sortimentet, produktsiker-
het och problemlésning sett ur ett
intressant helhetsperspektiv.

— En viktig drivkraft for Nomo Kul-
lager ar att vi ska vara prisvirda, erbju-
da ett brett sortiment och god lager-
héllning samt erbjuda en hog service-
nivd. Sammantaget betyder det att vi
erbjuder kunderna en ligre total-
kostnad, siger Curt O. Carlsson.

Vill ha helhetslésningar

I detta nummer av Lager pa Lager
beskrivs tva samarbetsavtal, dir just
ett utokat sortiment for eftermarknaden
och kostnadssankningar for kunden
till stor del avgjorde att Nomo Kul-
lager vann upphandlingarna. Det ar
ett kvitto pa att kunderna vill ha hel-
hetslosningar.

— Kundundersokningarna visar
bland annat att en stor del av vara
kunder dven vill kunna kopa trans-
missionsdetaljer av Nomo Kullager,
vilket vi kan erbjuda genom sam-
arbetet med systerbolaget Jens S.

Trygghet vager tungt

— Vi ser dven att vi lyckats bygga upp
en god kinnedom om vart foretag,
laddat med positiva virden som kunder
associerar med Nomo Kullager.

— Vi har alltid jobbat for att uppfat-
tas som ett mycket seriost foretag. Det
ska vara en trygghet att kopa produk-
ter av Nomo Kullager, vilket ocksa
kunderna lagger stor vikt vid visar
svaren i kundundersékningarna, siger
Curt O. Carlsson.




Why not standardize
on JIB quality?
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JIB BEARINGS

www.jeilbearing.com
Tel: 82-32-675-2201 * Fax: 82-32-675-2205

JIB

C-Lube Linear Way
20,000km or 5 years .
without maintenance
is achievable
Maintenance Free & Interchangeable
C-Lube Linear Way

INTERCHANGEABLE SERIES IS AVAILABLE
C-Lube slide units can be supplied separately,
and can be matched, replaced and added freely
to the interchangeable track rail. This series
will be useful in machine design, facilitating
standardization of product specification and
quick changes of specification.

Maintenance Free C-Lube
Linear Roler Way Super

Maintenance Free
C-Lube Linear Ball Spline

Nippon Thompson Europe B.V.
Sheffieldstraat 35-39

3047 AN Rotterdam, The Netherlands
Tel: +31(0)10 4626868

Innovation - Know-how - Originality

Double Bearing

Benefits...

CCCTPER
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Significant Savings
Determined the Choice

When Sandvik Materials Technology was searching for a
supplier of spare parts, the requirement was for a supplier
who could offer products and solutions, which were worth
their price and gave considerable cost savings. The supplier
also had to be capable of offering several product categories
at the same time.

This gave Nomo Kullager the opportunity to make a
standard offer for bearings, seals and transmissions and,
consequently, was awarded a large part of the tender.

— We were successful in the tender, in part, because we
were worth our price and, also, because we offer a problem-
orientated cost reduction tool whose purpose is to identify
ways in which Sandvik’s overall costs can be reduced
through different measures, Christopher Nygren, salesman
at Nomo Kullager, says.

The cost reductions are related to three areas: range,
capability and optimisation. Nomo’s broad product range
includes bearings from several leading suppliers and also
a broad range of transmission products. Nomo also has
a large knowledge bank and offers training courses and
support to customers. A third area that generates cost
savings is aimed at optimising customers’ product equipment
in different ways. This can take place through tailored
solutions and in other ways.
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Underhéallmassan &r en viktig motesplats med goda maéjligheter att ta del av nya,
[6nsamma 16sningar och idéer.

Nomo Kullager
pa Underhall 2010

u s
Nomo Kullager stéller ut och medverkar u

pa Underhall 2010 i Goteborg. Nordens
ledande drift- och underhéllsméassa
arrangeras den 9-12 mars. | monter
B03:42 bjuds det pa forfriskningar, —

tavlingar och mycket mer &n lager. UHDEHHH L




Sandvik Materials Technology

Betydande besparingar

avgjorde upphandling

All produktion idag kréver kostnadssankningar.
Krav som Sandvik Materials Technology stéllde
vid sin upphandling av reservdelar var: en lever-
antér som kan erbjuda prisvarda produkter och
Idsningar som ger betydande kostnadsbesparingar.
Kravet var ocksa att fa flera produktkategorier
fr&n en och samma leverantor.

Nomo Kullager kunde erbjuda det och vann en
stor del i upphandlingen av kullager, tatningar
och transmissionsprodukter varen 2009.

—Vilamnade en
gemensam offert med
hela sortimentet som
Sandvik Materials
Technology efter-
fragade, beréattar
Christopher Nygren,
séljare pa Nomo
Kullager.

- Historiskt sett har Nomo Kullager
samarbetat med Sandvik Materials
Technology under manga ar. Dels
genom att leverera olika typer av
lager, dels i form av applikationer
och specialprodukter till Sandviks
valsverk, siger Henrik Walter,
marknadschef pA Nomo Kullager.

— Det nya kontraktet ir samtidigt en
framgang genom det utokade sorti-
mentet for eftermarknad som Nomo
Kullager erbjuder, dir dven trans-
missionsprodukter nu ingar.

Gemensam offert

Stalindustrin behover, precis som
manga andra industrigrenar, se ver
och reducera sina kostnader. Detta
gav Nomo Kullager mojlighet att
offerera ett standardbehov av lager,
tatningar och transmissioner till
Sandvik Materials Technology.

— Genom virt systerbolag Jens S
kan vi idag dven erbjuda transmis-
sioner, sd vi limnade en gemensam
offert med hela sortimentet som
Sandvik Materials Technology efter-
fragade, sager Christopher Nygren,
sdljare pA Nomo Kullager.

Prisvérda I6sningar
- Vi var framgdngsrika i upphand-
lingen. Dels for att vi var prisvarda,
dels for att vi erbjuder en problem-
orienterad kostnadsjakt, som inriktar
sig pd hur Sandviks totala kostnader
kan sidnkas genom olika dtgarder.
Avgorande var att man kunde
erbjuda en prisvird offert. Det ar
samtidigt betydelsefullt att Nomo
kan erbjuda en hel palett av tjdnster
for kostnadssiankande dtgirder.

Prisvarda produkter fran Nomo Kullager tillsammans med kompetens och optimeringar av
produktionsutrustning ger Sandvik Materials Technology viktiga kostnadsbesparingar.

Bredden i sortimentet

— I upphandlingen var forutsittningen
att vi skulle presentera kostnads-
sankningar over tid. Vi har valt att
bygga arbetet med kostnadssiank-
ningar kring tre omraden: sortiment,
kompetens och optimera, berdttar
Christopher Nygren.

Med sortiment avses den bredd
som Nomo Kullager erbjuder, bade i
form av kullager fréan flera ledande
leverantorer samt dven ett brett sor-
timent av tranmissionsprodukter
och tdtningar.

Utbildar kundens medarbetare
Nomo Kullager har ocksé en stor
kunskapsbank, genom att det i fore-
taget finns samlad kompetens som
kommer kunderna till del. Manga
medarbetare har till exempel ling
erfarenhet frin olika projekt inom
stalindustrin. Samtidigt finns spets-
kompetens och produktspecialister.
Tekniker som kan rullningslager,
glidlager och ledlager. Likasa experter
pa linjar teknik, pa svingkransar och
tatningsteknik likval som specialister
pé kedje- och remdrifter, kopplingar
samt pd vixlar och motorer.

— I samarbetet med Sandvik Mate-

rials Technology erbjuder vi dven
deras medarbetare utbildningar. Det
handlar om lagerteknik, praktisk
montering och demontering av lager,
kedjedrifter, remdrifter, kopplingar,
vixlar och motorer, hydrauliktit-
ningar och dess applikationer samt
branschspecifika utbildningar for
stalindustri, forklarar Henrik Walter
och Christopher Nygren.

Ger 6kad livslangd

Ett tredje omrdde som leder till kost-
nadsbesparingar dr att pa olika sitt
optimera kundens produktions-
utrustning.

— Vi gor optimeringsberdkning av
lager och transmissioner. Det kan
ocksd vara utbytesprogram for kilrem
till kuggrem, inforande av smorjnings-
fria kedjor och att uppna okad livs-
langd pa valsverkstitningar. Det kan
handla om inférande av energisnala
lager, lagerrenovering men ocksd om
totaltansvar for valslagerhusservice.

— Vi dokumenterar allt (AIP) for
att se hur en atgird i produktionen
paverkar kostnad och intikt. Det
kan vara materialkostnader lika vil
som arbetskostnad.
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Kanner medvind

— vindkraftsindustrin kan bli stori Finland

Trots nedgangar i manga branschet,
pa grund av den globala finansiella
krisen, &r vd Jari Ylinen hoppfull och
ser ljust pa framtiden for Nomo Kul-
lager pé finska marknaden.

— | Finland kom konjunktursvackan
ungefar sex ménader efter andra
l&nder, det gor samtidigt att vi far
en uppgang senare an andra, men
jag &r optimistisk. Vi har i ar bade
battre omsattning och vinst &n 2006,
sager Jari Ylinen.

Nomo Kullagers for-
varv av Porin Laakeri
Oy i Bjorneborg ar ett
led i Nomos fortsatta
nordiska expansion.
Det finska foretaget
drivs som en del av
Nomo Kullager med

Jari Ylinen

Jari Ylinen i ledningen,
och fokuserar pd kul- och rullningslager
samt transmission och ir ett erkint foretag
bland finska kunder.

— Vi har framfor allt kunder som arbetar
med legotillverkning inom stélindustrin.
90 procent av var omsittning ligger pd efter-
marknad, siger Jari Ylinen.

—Trots den globala finansiella krisen ser
det dnd4 battre ut dn forvantat for var del.

Nytt karnkraftverk
Regionen kring Bjorneborg har stor drag-
hjilp av det pagdende kiarnkraftsbygget.

— Anldggningen blir en av Europas
storsta karnkraftsreaktorer och ir ett av
Europas for nidrvarande storsta bygg-
projekt, vilket paverkar hela infrastrukturen

Nomo Kullager presenterade pa Alihankinta -09 i
Tammerfors delar av sitt sortiment med tyngdpunkt
pa lagersidan. Branschméssan for underleverantorer
samlade cirka 18000 besokare.

—Min kénsla ar att mottagandet var positivt. Vi fick
under méssan flera direkta forfragningar pé olika pro-
dukter, beréattar Jari Ylinen.

| Finland forbereder sig Nomo Kullagers finska verksamhet infér kommande konjunkturuppgéng, och Jari Ylinen
hoppas att vindkraftsindustrin ska generera order.

och bidrar till att vi klarar konjunkturen
béttre 4n mdnga andra, sager Jari Ylinen.

Projektet dr kostnadsberiknat till 3 mil-
jarder Euro (2003 ars valutavirde) — den
hittills enskilt storsta investeringen i Fin-
lands historia.

Forbereder uppgang
Jari berittar att foretaget forbereder sig
infér kommande konjunkturuppging.

— Vi behover nyanstilla folk innan hjulen
borjar snurra igen och ser dven pa storre
lokaler.

En forhoppning ir att vindkraftsindustrin
ska generera order for Nomo Kullager i
Finland.

- Véra produkter behovs nir man ska
bygga plattformar for vindkraftverk ute till
havs, hir forvintar vi oss darfor en 6kad

orderingang. Gron energi och bioenergi dr
ocksd viktiga framtidssatsningar i Finland.

Ger en fingervisning

Jari Ylinen framhaller att Nomo Kullagers
breda sortiment gett goda mojligheter att
ga ut till dterforsiljare runt om i Finland,
och att kunna ta in order frdn andra héll in
ddr man var tidigare. Han noterar samti-
digt att finsk industri 4r mycket beroende
av stora projekt runt om i virlden.

- Det ir forst nir linder som Tyskland
och Frankrike kommer igéng igen som vi i
Finland fér ordrar. En indikator pd konjunk-
turldget dr att nar konsumtionen av skirande
verktyg till stdlindustrin okar foljer sedan
en okad efterfridgan pa kullager och trans-
missioner. Forst ska ju stalet bearbetas, dir-
efter behovs komponenter som kullager.

r

Nomo in Finland.

Ylinen says.
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Feeling Fair Wind in Finland

In the autumn, Nomo Kullager took part in the Alihankinta 09 trade fair for sub-suppliers
in Tampere, where its showcase met with a positive response. Among other things, there
were several direct inquiries about different products.

Despite the global financial crisis, CEO Jari Ylinen is hopeful and positive about Nomo
Kullager’s future in the Finnish market. The region around Pori is currently experiencing a
significant, positive effect by the ongoing construction of a power plant, which will become
one of the biggest nuclear power reactors in Europe. It is also one of the biggest construction
projects in Europe at present. Jari Ylinen also says that they are preparing for the approaching
economic upturn and have hopes that the wind power industry will generate orders for

— Our products are required for the construction of platforms for offshore wind power
plants. Green energy and bioenergy are also important future focus areas in Finland, Jari
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Fa fakturan via e-post

Fler och fler kunder upptécker férdelarna med att fa sina fakturor via e-post.

- Vi gjorde forst ett test med nagra kunder. Allt har fungerat valdigt bra och
successivt har antalet som véljer detta alternativ 6kat, noterar Liw Parmsten,
ansvarig for kundreskontra pa Nomo Kullager.

Att skicka fakturor via e-post fraimjar
miljon eftersom antalet utskrifter minskar
men det ger dven andra fordelar.

— Med e-post nér vi snabbt och direkt ritt
person med fakturan. Kunden far fakturan
frdn oss som en pdf-fil, sdger Liw Parmsten.

Kunder som o6nskar fé sina fakturor
via e-post skickar ett meddelande till
liw.parmsten@nomo.se. Skriv ”6nskar
e-postfaktura” i iamnesraden och ange den
e-postadress dit fakturorna ska skickas
samt kundnummer.

En service f6r kunderna
I all foretagsamhet dr ekonomifunktioner
viktiga. Nomo Kullagers ekonomiavdelning
utfor dels sedvanliga administrativa arbets-
uppgifter, dels 4r man nigot av en forlingd
arm till kunderna.

— Man kan siga att vi stimmer av for att se
att allt fungerat som det ska, siger Elisabeth
Mellbin, ekonomichef pd Nomo Kullager.

Kundreskontra, som Liw Parmsten ir
ansvarig for, innebdr att hon ska se till att
kunder betalar sina fakturor i tid, vilket
ocksa de allra flesta gor, betonar hon.

— Uppstdr problem l6ser vi det i regel
tillsammans med kunden.

Nomo Kullager tar dven ansvar for om
ndgot blivit fel.

— Det kan vara en faktura eller gods som
inte kommit fram till en kund eller om ndgot
annat inte fungerat som det ska. Vi ringer
darfor vara kunder for att kontrollera vad

Nomo Kullagers ekonomiavdelning: Elisabeth Mellbin,
Ellinor Malmstrém, Lena Lindgren, Maria Hedberg och
Liw Parmsten (sittande).

som hint och hjilper till att hitta en 16sning,
sager Liw Parmsten.

Till ekonomiavdelningen kan kunder
dven ringa for att anmala nytt organisa-
tionsnummer och adressindring.
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Receiving Invoices by E-Mail

g

Sending invoices by e-mail promotes environmental conservation as this reduces the
number of printed material. However, this also provides flexibility as the intended person
receives the invoice as a PDF file at his/her e-mail-address.

Customers who wish to receive their invoices by e-mail should send a message to
liw.parmsten@nomo.se. Write “would like e-mail invoice” in the subject line and indicate
the e-mail-address to which invoices should be sent together with the customer number.
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DODGE® power transmission products offer reliable

service and low maintenance to help reduce your total
cost of ownership. Our innovative bearings, gearing and
power transmission products have solved the toughest

applications for over 125 years.

network ensures immediate delivery.

power transmission

The First Name in
Power Transmission

» Unmatched Quality

» Superior Reliability

Our technical sales team can help you with the most
challenging applications, and our worldwide distributor

» Improved Uptime

When it comes to PT solutions, DODGE is the first name in

» Quick Deliver

www.dodge-pt.com www.baldor.com

BAILDOR

Switzerland
sales.ch@baldor.com
+41 52 647 47 00

United Kingdom
sales.uk@baldor.com
+44 1454 850000

Germany Italy
sales.de@baldor.com sales.it@baldor.com
+49 89 90 50 80 (Munich) +41 91 640 9950
+49 2234 37941-21 (Cologne)




PARTNERSHIP BASED ON TRUST -
AND TRUST BASED ON QUALITY.

Total Quality by NSK: HPS™-sfariska rullager

NSK's kompakta HPS™-sfariska rullager satter ny standard for precision och prestation -
aven vid hogre varvtal och under langre drift. Den har nya generationen av NSK’s sfariska
rullager reducerar maskinernas underhallsintervall och stillestandstid markbart. Var design
med en klart slitstarkare hallare klarar hoga pafrestningar under langre tid. HPS™-sfariska
rullager ar lampliga for de flesta applikationer och klarar galant extrema miljoer sdsom
fuktiga och dammiga fran extremt ldga till hoga temperaturer.

Las mer om NSK pa www.nskeurope.com

MOTION & CONTROL"

NSK

info-n@nsk.com



